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trouve des appartements familiaux.
J'observe par ailleurs que des clients
du II*™ et du IX* se tournent vers la
partie ouest du X*™, en raison des
niveaux de prix atteints. La fourchette
des prix est aujourd’hui comprise entre
5000 et 10 000 euros le m? dans les
arrondissements ot nous travaillons.

Quels sont, a I’heure actuelle, les
types de biens les plus demandés
a I'achat et les critéres privilégiés
dans le choix du bien ?

L’offre est-elle suffisante ?

o avur
Le contexte actuel entraine un Jbesoin
d’hyperprofessionalisation.

Le nouveau comportement plus réfléchi
des acquéreurs, la floraison de nouvelles
mesures juridiques et fiscales entrainent
une demande toujours plus forte de
conseils, de services, d’encadrement
de nos clients, auxquels nous devons
répondre en mettant 'accent sur la
formation de nos collaborateurs. L'année
2007 sera trés importante pour notre
profession qui ne peut plus se contenter
de surfer sur la vague des prix comme il
y a un peu plus d’un an.
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